


一、DHgate敦煌网站内选品







行业选品：根据平台当前产品销售情况确定经营的行业和产品。



红海行业：即现有竞争白热化、血腥、残酷的行业，如饰品行业、
婚纱、假发行业等

蓝海行业：未知的有待开拓的市场空间；竞争不大，但又充满买
家需求的行业——商机和机会。



访客数占比：在统计时间段内行业访客数占上级行业访客数的比
例

浏览量占比：在统计时间段内行业浏览量占上级行业浏览量的比
例

成交额占比：在统计时间段内行业支付成功金额（排风控）占上
级行业支付成功金额（排风控）的比例

成交订单数占比：在统计时间段内行业支付成功订单数（排风控）
占上级行业支付成功订单数（排风控）的比例

供需指数（竞争力）：在统计时间段内下商铺指数/流量指数；
供需指数越小，竞争越小。

敦煌网数据周期1/7/30；速卖通数据周期7/30/90
敦煌网行业数据观察需要订购/支付。





类目选品：某行业下要卖哪里类目的产品。



热销：代表卖家角度
热搜：买家角度

注：选择行业（建议选择一级类目）、选择国家（建议选择“全
球”）、选择时间（1天、7天或30天），导出数据。

热销：
成交指数：在所选行业及所选时间范围内，累计成交订单数经过

数据处理后得到的对应指数。成交指数不等于成交量，指数越大成
交量越大。

购买率排名：在所选行业及所选实践范围内，产品词的购买率排
名

竞争指数：在所选行业及所选时间范围内，产品词对应的竞争指
数，指数越大竞争越激烈。





热搜：
搜索指数：在所选行业及所选时间范围内，搜索该关键词的次数

经过数据处理后得到的对应指数，搜索指数不等于搜索次数，指数
越大搜索量越大。

搜索人气：在所选行业及所选时间范围内，搜索该关键词的次数
经过数据处理后得到的对应指数，搜索人气不等于搜索次数，人气
越大搜索量越大。

购买率排名：在所选行业及所选时间范围内，该关键词的购买率
排名
竞争指数：在所选行业及所选时间范围内，产品词对应的竞争指

数，指数越大竞争越激烈。







产品选品



关键词选品：选择某一具体类别后，依据搜索词指数来判别经营
类别产品。Baby  dress/ baby hat

属性选品：选择某一具体类别后，依据属性下的成交指数来判别
经营何种款式。
网站推荐选品：Ebay、亚马逊、速卖通等平台categorles排名前十的
产品为当前热销产品。
同行业卖家款式



其他方式选品

对不同语种构建有针对性选品——国家站选品
站内外大数据挖掘并整合、分析出的流行趋势数据——潮流趋势

选品
直通车选品
……



二、DHgate敦煌网站外选品



类似网站推荐：eBay：www.eBay.cn 亚马逊：www.Amazon.cn

 第一个工具：www.watchcount.com 查看某个关键词对应的产品
销量、标题、售价和类似款信息

http://www.ebay.cn/
http://www.amazon.cn/
http://www.watchcount.com/




 第二个工具：www.watcheditem.com 查看ebay某个站点下某个关
键词对应款式

http://www.watcheditem.com/


小语种网站选款
在葡语购物网站或者搜索引擎中搜索小语种关键词来了解当地电

商平台上的热销款式
Eg：在mercadolivre网站搜索关键词blusas femininas



总结：敦煌网选品注意事项

 选品要专一：选一个品类做，做专卖店不要做超市。不要想着遍
地开花，而是要找准属于自己，适合自己经营的产品。不一定别人
做得好的你就一定能做好，也不一定在红海里找不出任何利润空间。
通过选品，不断推出自己的新品，才能打造属于自己的爆款。
 选品应建立在有货源的基础上：在敦煌网上，卖家进入“我的
DHgate”，点击“增值服务--国外求购信息”，在这里可以查看到
部分外国客户的求购信息，对于卖家选品也有一定的参考价值。
 专注行业动态，上游供货商以及买家反馈的信息特别重要。
 当感觉处于发展瓶颈的时候，不要着急地放弃原有的品类而选
择另外的品类经营。卖家不妨通过terapeak、adwords等第三方分析工

具进行产品销售的参考，除此之外，每个行业都有属于自己的垂直
网站，这些网站对于选品也有很大的帮助。



http://www.dabaoku.com/gif/176/imagepage/image41.htm

